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Nota ImportanteNota Importante

O material que segue é uma apresentação confidencial sobre a OSX Brasil S.A. e suas subsidiárias (coletivamente, “OSX”) até a data da apresentação. É 
informação em formato reduzido e não é o propósito ser completo. Não verificamos as informações contidas nesta apresentação. As informações e 
opiniões aqui contidas não devem ser entendidas como recomendação a potenciais investidores e nenhuma decisão de investimento deve se basear na 
veracidade, atualidade ou completude dessas.

Esta apresentação pode incluir declarações que representem expectativas sobre eventos ou resultados futuros de acordo com a regulamentação de 
valores mobiliários brasileira e internacional. Essas declarações estão baseadas em certas suposições e análises feitas pela Companhia de acordo com a 
sua experiência e o ambiente econômico e nas condições de mercado e nos eventos futuros esperados, muitos dos quais estão fora do controle da 
Companhia. Fatores importantes que podem levar a diferenças significativas entre os resultados reais e as declarações de expectativas sobre eventos ou 
resultados futuros incluem a estratégia de negócios da Companhia, as condições econômicas brasileira e internacional, condições do mercado financeiro, 
incerteza a respeito dos resultados de suas operações futuras, planos, objetivos, expectativas e intenções e outros fatores assim descritos no prospecto 
preliminar (Prospecto Preliminar) arquivado na comissão de valores mobiliários (Comissão de Valores Mobiliários ou CVM). Em razão desses fatores, os 
resultados reais da Companhia podem diferir significativamente daqueles indicados ou implícitos nas declarações de expectativas sobre eventos ou 
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resultados reais da Companhia podem diferir significativamente daqueles indicados ou implícitos nas declarações de expectativas sobre eventos ou 
resultados futuros.

informações ou opiniões. Nenhum dos assessores da Companhia ou partes a eles relacionadas ou seus representantes terá qualquer responsabilidade por 
quaisquer perdas que possam decorrer da utilização ou do conteúdo desta apresentação.Esta apresentação e seu conteúdo são informações protegidas, 
não podendo ser reproduzidas ou divulgadas no todo ou em parte sem a prévia anuência da Companhia. 

Este material inclui declarações sobre eventos futuros sujeitas a riscos e incertezas, as quais baseiam-se nas atuais expectativas e projeções sobre 
eventos futuros e tendências que podem afetar os negócios da Companhia. Essas declarações incluem projeções de crescimento econômico, além de 
informações sobre posição competitiva, potenciais oportunidades de crescimento e outros assuntos. 



A Filosofia EBX A Filosofia EBX 

“O maior
orderbook do 

mundo” 
(Luiz Carneiro)

“10 anos de 
crescimento 
contínuo”
(Eike Batista)

“O maior 
estaleiro das 

Américas” 
(Roberto Monteiro)

“Sempre 
superamos as 
expectativas” 

(Eike Batista)

“Modelo de 
negócios inigualável 

e irreplicável”
(Luiz Arthur)

“Busca 
incansável pela 

perfeição”
(Eike Batista)

“Um slot no 
estaleiro da OSX 

vale mais do 
que ouro” 

(Eduardo Musa)

“Temos histórico 
comprovado de 

execução de 
projetos de 
bilhões de 
dólares” 

(Eduardo Musa)

“Juntos, nossos 
talentos 

gerenciaram 
mais de 50.000 

pessoas” 
(Luiz Carneiro)

“Área privilegiada 
e única dentre os

8.500 km da
costa brasileira”
(Roberto Monteiro)
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“A produtividade 
asiática será 

alcançada em 2 
anos” 

(Luiz Carneiro)

“Compromisso 
da OGX com o 

conteúdo 
nacional”

(Paulo Mendonça)

“Adoramos 
transparência!”

(Eike Batista)

“It’s all about

reality”
(Flavio Godinho)

“It’s all about 

location, 

location, 

location”
(Eike Batista)

“O OSX-1 
acelerará o início 
da campanha de 

produção da 
OGX”

(Paulo Mendonça)

“Fizemos história 
na OGX e 

faremos história 
novamente na 

OSX”
(Flavio Godinho)

“Nossos ativos 
são feitos para 

durar cem anos”
(Alex Caminha)

“Dinâmica de 
negócios única” 

(Leonardo Moretzsohn)

“As sinergias no 
Grupo EBX 

sempre serão 
capturadas”

(Ricardo Fonseca)

“Total alinhamento 
de interesses com 

base 100%
arm’s length”
(Paulo Gouvea)



Estrutura Organizacional

Estrutura da OSXEstrutura da OSX

Free Float

Provedor de equipamentos

21,1%78,9%
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OSX AfretamentoOSX Construção 
Naval OSX Serviços

Provedor de equipamentos

e serviços integrados

para exploração e produção

de petróleo e gás natural

10% 90% 100% 100%

Holding



Condições de 

Mercado Atraentes 

no Brasil 

Requerimento de 

Conteúdo Local 

Forte Demanda da 

OGX

Destaques da OSX Destaques da OSX 

Aproximadamente 70% do investimento da indústria de E&P precisa ser suprido localmente

Pilar do desenvolvimento sócio-econômico de longo prazo do Brasil (285.000 empregos em 5 

anos)

Direito de prioridade recíproco entre OSX e OGX

Demanda de 48 unidades de produção offshore, equivalentes a investimento de US$30 bi

Potencial de upside conforme campanha exploratória da OGX

Expectativa de aumento dos recursos de petróleo e gás natural para 100 bilhões boe, com 
investimentos anunciados de mais de US$ 140 bilhões

Mercado doméstico de equipamentos e serviços sub-atendido 
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Parceria com

Hyundai & 

Localização Única

Equipamentos

Equipe Experiente

e Motivada

Mais de 30 anos de experiência, em média, no setor de E&P 

US$30 bilhões em projetos implementados e mais de 50 mil pessoas gerenciadas

anos)

Parceria com o líder mundial e maior estaleiro do mundo

Tecnologia de ponta e transferência de know-how

Estaleiro com escala e  de extensa área em Açu

FPSO OSX 1: entrega prevista para Junho de 2011

FPSO OSX 2: contrato de construção está para ser assinado

FPSO’s OSX 3 e OSX 4 cascos comprados

WHP’s 1 e 2: contrato de construção está para ser assinado



Sucesso Exploratório na Campanha de Perfuração

OGX: Cliente ÂncoraOGX: Cliente Âncora

Maior player privado de E&P no Brasil em termos de área 

exploratória offshore

6,7 bilhões de boe de recursos potenciais estimados e 

212 milhões de boe de recursos contingentes, assumindo 

uma probabilidade de sucesso de 35%

22 blocos offshore e 7 blocos onshore em 5 diferentes 

Destaques da OGX 

28 poços com O&G encontrados
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BM-C-38

BM-C-37

BM-C-42
BM-C-43

BM-C-40

BM-C-39

Campos Basin

Vesuvio Prospect

Netpay of 57 meters

Discovery between 500 -

1,500 M boe

Pipeline Prospect

Netpay of 165 meters

Discovery between 1,000 – 2,000 M boe

Waimea Prospect

Netpay of 130 meters

Discovery between 500 – 900 M boe
DD

BB

FF
Krakatoa Prospect

Netpay of 50 meters

GG

Etna Prospect

Netpay of 91 meters

Discovery between 

500 – 1.000 M boe

Aracaju Prospect

Netpay of 40 meters
TT

Belém Prospect

Netpay of 43 meters
RR

PP

Santa Helena 
Prospect

Netpay of 63 meters

CC
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bacias sedimentares 

Fonte: Relatório D&M e apresentações da OGX
(1) Recursos potenciais brutos

Blocos Offshore da OGX (set/09)

Bacia Blocos
Recursos

Comprovados
(total - bboe)1

Probabilidade 

de Sucesso 
Geológico (total - bboe)

Recursos 
Estimados

(OGX - bboe)

Campos 7 9.350 44,10% 4.124 3.693

Santos 5 6.659 27,00% 1.796 1.688

Espírito 
Santo

5 5.017 32,60% 1.634 817

Pará 
Maranhão

5 2.104 21,30% 447 447

Total 22 23.130 34,59% 8.001 6.645

Recursos 
Estimados 

K E
F

BM-C-43K E
F

BM-C-43

OGX blocks

Oil Field

Abacate Prospect

Oil and Gas shows

Discovery to be release

Kilawea Prospect

Netpay of 17 meters

Discovery between 100 – 200 

M boe

M

L

MEXILHÃO

BM-S-58

BM-S-56

BM-S-57

BM-S-59

Santos Basin

FF

AA

EE

Netpay of 50 meters

Discovery between 30 - 90 M 

boe

HH

Huna Prospect

Netpay of 52 meters

II

Fuji Prospect

Netpay of 87 meters

Discovery between 500 – 900 M 

boe

JJ

Vesúvio Direcional 
Prospect

Netpay of 60 meters

KK

Hawaii Prospect

Netpay of 64 meters

LL

Hawaii Prospect

Netpay of 64 meters

Vesúvio Vertical Prospect

Netpay of 10 meters
NN

SS Ingá Prospect

Netpay of 12 meters

OO

Peró Prospect

Netpay of 62 meters



OGX: OGX: ExpectativaExpectativa de de DemandaDemanda

Cenário base de 48 plataformas offshore de E&P equivalentes a US$30 bi

Metas de Produção da OGX - mil boepd
Demanda estimada de plataformas offshore (2011-2019) em 
número de unidades

FPSOFPSO

TLWPTLWP

WHPWHP

19

5

24

TotalTotal 48

730

1.380
CAGR: 

70%
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Início da produção nos primeiros meses de 2011, antecipando 

o cronograma

CAGR estimado de 70% entre 2011 e 2019

1o FPSO já contratado pela OSX por um período de 20 anos, a 

uma taxa média diária de US$263.000 bare boat

Fonte: OGX

Fonte: OGX

TotalTotal 48

Cronograma de Entrega

2019E2015E2011E
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Fonte: Verax
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Fatores Macroeconômicos e Perspectivas do Fatores Macroeconômicos e Perspectivas do 
Setor FavoráveisSetor Favoráveis

Cenário macroeconômico sólido fundamentando o potencial do setor brasileiro de petróleo e gás natural

Taxa Básica de Juros (Selic)

17%
18% 18%

13%

11%
13%

9%
9% 10% 10% 9%9%

8%
6%

3% 5%
6% 4% 5%5%5%4%

Taxa de juros real (R$)

Taxa de juros nominal (R$)
(SELIC)

Primeiro registro de taxa real de juros de um dígito na história

Descobertas Recentes no Setor Brasileiro de Petróleo e Gás 
(bboe)

30
36
40
44

79
98
99

102
115

138
264

100

EUA
Nigeria

Cazaquistão
Libia

Russia

Emir.Árabes Unidos
Venezuela

Brasil Pós-Tupi

Kuwait
Iraque

Irã
Arábia Saudita
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Vesúvio: 1.5 bboe

Pipeline: 2 bboe

Tupi: 8 bboe 

Iara: 4 bboe

Guará: 2 bboe

Parque das Baleias: 2 bboe

Potencial de crescimento adicional das reservas: 
66,6 bboe 

Waimea: 0.9 bboe

Investimentos Estrangeiros Diretos no Brasil (US$ bi)

Fonte: Banco Central do Brasil

2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010E 2011E 2012E 2013E

Taxa de juros real (R$)
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18
15

19

35

45

26

37

2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010E

Fonte: BP Statistical Review of World Energy (2009) e relatório WS 
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Gabão
Reino Unido

Indonésia
Austrália

Egito
Vietnã

Malásia
Omã
Índia

Sudão
Azerbaijão

Noruega
México
Algéria

Brasil
Angola

China

Qatar
Canadá

EUA



Recursos do PréRecursos do Pré--SalSal

As descobertas do pré-sal contribuirão para o aumento das reservas brasileiras até 100 Bboe

Aprox. 70 bilhões de boe adicionais (somente 
no pré-sal)

Plataformas FPSO para águas profundas

US$111 bi 2009-2020E

Área Total

Recursos 
Estimados

Desenvolvimento 
da Produção

Capex 

112.000 km2

Recursos do Pré-sal Área de Recursos do Pré-sal

Blocos Exploratórios

Blocos da OGX 

Campos de Petróleo e Gás 

Reservatório do Pré-sal 
(Petrobras/CNPE/ANP)
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Produção Local Estimada da Petrobras
(milhares de bpd)

Investimentos da Petrobras: US$111 bilhões

US$111 bi 2009-2020E
US$33 bi 2010-2014E

Capex 
Necessário

Fonte: Petrobras, ANP

Fonte: Petrobras Fonte: Petrobras (Apresentação da Empresa)

Bacia do 
Espírito 
Santo 

Bacia de 
Campos

Bacia de Santos 

Super Porto do Açu 

2.050
2.461 2.758 2.404 2.105

582 1.336 1.815

2.050

2.680

3.340
3.740 3.920

219

2009 2013E 2015E 2017E 2020E

Excluindo pré-sal Pré-sal



Mercado de Plataformas Mercado de Plataformas OffshoreOffshore de E&P no Brasilde E&P no Brasil

182 unidades a serem entregues nos próximos 10 anos, das quais 48 representam a 
demanda da OGX, supondo-se um potencial de recursos de 100 bboe no Brasil 

38

Demanda Potencial Consolidada (número de equipamentos de E&P)

Além do pré-sal, há uma grande demanda potencial 
de áreas ainda não leiloadas (fora do pré-sal)OGX

Sondas da Petrobras para o pré-sal
Terceiros (incluindo a Petrobras)
Pré-sal

10

3 4

24

14

26

30

16 16

11

2011E 2012E 2013E 2014E 2015E 2016E 2017E 2018E 2019E 2020E

Obs.: Incluindo equipamentos já encomendados 

Fonte: Verax 



Conteúdo Local: Racional e Evolução Conteúdo Local: Racional e Evolução 

O requerimento de conteúdo local representa uma estratégia de desenvolvimento sócio-
econômico e tem aumentado significativamente nas rodadas de licitações da ANP

Evolução do Conteúdo Local Requerimento de Conteúdo Local 

Definição: porcentagem mínima de equipamentos e 
serviços contratados pela operadora que devem ser 
fornecidos por empresas nacionais

Média de 70% na fase de desenvolvimento de produção

Componente do edital para leilão de aquisição dos blocos 
de E&P 42%

39%

79%
86%

74%
69%

79%

27%

48%

40%

54%

86%
89%

81%
77%

84%
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Fonte: ANP
Obs. (1) A 8a rodada de licitações da ANP ainda está  em discussão

Principais empresas comprometidas com o conteúdo local 

Impulsiona a indústria local de serviços e equipamentos de óleo e 

gás

Incentiva o desenvolvimento da tecnologia local 

Aumenta significativamente as taxas de emprego e disponibilidade 

de renda

Lógica do Conteúdo Local 

Certificação de cada item pelas empresas de inspeção 
(diretrizes estabelecidas pelo governo federal – MME)

Sujeito a severas penalidades

25%
28%

1o 2o 3o 4o 5o 6o 7o 8o (1) 9o 10o

Fase de exploração Fase de desenvolvimento 



Hyundai Heavy IndustriesHyundai Heavy Industries

UCN da OSX desenvolvido em parceria com o maior construtor naval do mundo

Participação de 10% na OSX Estaleiros

Tecnologia de ponta

Transferência de know-how e treinamento

Curva de aprendizado acelerado: 38 anos 
de experiência em 2 anos

Contrato de prestação de serviços e 

Racional e Sumário

Histórico comprovado: fundada em 1972

Maior estaleiro do mundo: 10% de market 

share (2010)

Entregou mais de 1.600 navios para mais 
de 250 armadores em 47 países até hoje

Um dos líderes mundiais em fabricação 
de equipamentos offshore, tendo 

Alto potencial de valorização para a OSX 

– A divisão offshore da HHI processa 
550.000 toneladas de aço/ano em 
uma área de 2.500.000 m²

– A OSX deve processar, em sua fase 
inicial, 180.000 toneladas de 
aço/ano e integrar 220.000 
toneladas/ano em uma área de 

Por que a Hyundai? Comparação de Eficiência
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Contrato de prestação de serviços e 
tecnologia para design de estaleiros, e 
transferência de know-how por pelo 
menos 10 anos

de equipamentos offshore, tendo 
entregue mais de 100 projetos para 
contratos EPIC turnkey para mais de 30 
grandes companhias de óleo e gás no 
mundo

Entregou FPSOs e plataformas fixas para 
clientes como ExxonMobil, Petrobras, 
Shell, Chevron e BP

toneladas/ano em uma área de 
2.000.000 m²

Ganhos de eficiência podem expandir a 
capacidade potencial de processamento

O objetivo da OSX é atingir o nível de 
produtividade asiático em 2 anos de 
operação 



Estaleiros no Brasil Estaleiros no Brasil 

Estaleiros locais não estão preparados para atender a demanda de unidades offshore

Condição Atual dos Estaleiros no Brasil 

Mac Laren 

Principais Estaleiros do Brasil 

Slots ocupados 

Área do site (km2)

Parceiro tecnológico

EAS ERG Brasfels Mauá MacLaren

1,6 0,5 0,5 0,4 0,1 Mauá
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Brasfels

Parceiro tecnológico

Capacidade de
processamento
de aço (kton/ano)

Foco em equipamentos 
offshore

Logística 

Mão-de-obra 

Fonte: Verax

160 60 50 36 6

“Um slot no estaleiro da OSX vale mais do que ouro” 



SiteSite de de AçuAçu

Racional

Plano de Macro-Drenagem para a Região “Baixada Campista" foi aprovado pelo Governo do Rio de 
Janeiro em 31 de março de 2010. 

O Plano contempla o novo Canal Campos-Açu, que fluirá até o mar pelo Complexo do Superporto
Industrial do Açu, permitindo a implementação do estaleiro ao longo de sua margem.

O Governo do Rio de Janeiro enfatizou o seu convite para a OSX instalar o seu estaleiro na região,  
criando até 10.000 novos empregos no estágio operacional e 3.500 no estágio de construção.

A OSX e a LLX realizaram estudos para a implementação do Estaleiro Açu, e o layout conceitual já foi 
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A OSX e a LLX realizaram estudos para a implementação do Estaleiro Açu, e o layout conceitual já foi 
aprovado pela Hyundai Heavy Industries Co. Ltd.

A OSX iniciou o processo de licenciamento ambiental para a implementação do Estaleiro Açu junto a  
agência de licenciamento ambiental competente no Estado do Rio de Janeiro. 

A área para o Estaleiro Açu possui 320 hectares, com capacidade de produção inicial de aproximadamente 
180.000 ton/ano de aço e 220.000 ton/ano de integração.

Esta alternativa não representa uma alteração material orçamentária para a OSX e a licença de instalação 
é estimada em ser emitida até Abril de 2011.

O Completo Industrial do Açu oferece ao Estaleiro Açu acesso a uma cadeia de suprimentos integrada, 
incluindo usina de aço, companhias metal-mecânicas e outros fornecedores da atividade de construção 
naval e provedores de serviços.



SiteSite de de AçuAçu

Plano de Macro Drenagem assinado em 31 de Março, 2010. 

15“O maior estaleiro a ser construído nas Américas”



Distrito Industrial do AçuDistrito Industrial do Açu
Um novo Um novo clustercluster para indústria pesada para indústria pesada 
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Site Site de Açude Açu
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Site Site de de AçuAçu

Investimento de US$ 1.7 bilhões

Processamento de aço de 180.000 ton/ano e de integração de 220.000 ton/ano

Até 3.525 m de cais (2.400 m na primeira fase)

Layout aprovado pela Hyundai Heavy Industries

Curtina Verde

Área de construção 
de Platformas

Área de construção 
de Módulos

Dique seco e 
ETE

Montagem de 
jaquetas
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Cais

FPSO

Curtina Verde

Prédios 
Administrativos

Unidade 
Industrial

ETE

Prédios 
Administrativos 
com Leed - US 
Green Building

Sub-estação elétrica 345 kV – 13.8 
kV

ETA
ETE



Site Site de de AçuAçu

Orçamento Preliminar - USD (MM) Total LLX OSX

Infra-estrutura comum 448 219 229
Consulta e Engenharia 31 15 16
Construção Civil 416 204 212

Dragagem Offshore (854k m3) 111 55 56

Dragagem Onshore (13.000k m3) 41 20 21

Quebra mar (2.300k m3) 264 129 135

Custos pré eng. + ambiental 74 - 74
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Construção Civil 447 - 447
Dragagem Onshore (10,500k m3) 90 - 90
Cais (2,270 m) 262 - 262
Barragem da retro área (6,000k m3) 21 - 21
Prédio administrativo 74 - 74

Infra estrutura da UCN 544 - 544
Prédios 265 - 265
Dique Seco 133 - 133
Ruas e pavimentação 146 - 146

Equipamento e outros 420 - 420

Total 1.933 219 1.714



Cronograma esperado LicenciamentoCronograma esperado Licenciamento

Açú

Termo de Referência

Protocolo EIA

Audiência Pública 
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Audiência Pública 

Próximos passos:

• Licença Preliminar 

• Licença de Instalação

• Inicio da Construção



Portfolio de ProdutosPortfolio de Produtos

Descrição Principais metas de padronização

FPSO

TLWP

Sistemas de atracação e de 

pull-in 

Guindastes

Unidade flutuante de produção, 
armazenamento e transferência

Casco: conversão de petroleiro ou 
novas unidades

Plataforma do tipo Tension-Leg 

Wellhead

Adequada para águas profundas
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WHP

Navio-

Sonda

Navio-

Tanque

Unidade de transporte marítimo

Demanda para unidades de navegação de 
longo curso, cabotagem e aliviadores de 
plataformas de produção

Geração de Energia

Sistemas de Automação

Materiais a Granel

Sistemas de Processamento 

Sistemas de Segurança

Plataforma do tipo Wellhead ou 
plataforma fixa de produção, em geral 

Adequada para águas rasas 

Unidade de perfuração para exploração

Alta demanda para águas ultra profundas



Order Book  Order Book  AtualAtual -- OGXOGX

Equipamento Capacidade CAPEX Estimado (US$ MM)

FPSO OSX1
Teste de longa 

duração
610

FPSO OSX2 100K Bboe / dia 850-900

WHP1 *30 poços 400-450

WHP2 *30 poços 400-450
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Total 2,260 - 2,410

* 18 poços para produção, 10 poços injetores de água, 2 poços injetores de gás

Pensando adiantePensando adiante

Equipamento Capacidade CAPEX Estimado (US$ MM)

FPSO OSX3 100K Bboe / dia 850-900

FPSO OSX4 100K Bboe / dia 850-900



Diretor Experiência Experiência

Eike Fuhrken 
Batista
Presidente e 

Fundador

Idade: 53 anos

Fundador e CEO da EBX, conglomerado empreendedor estabelecido em 1983
Presidente do Conselho de Administração da MMX, LLX, MPX e OGX
Formado em engenharia pela Aachen University

Luiz Eduardo 
Carneiro
CEO & Diretor 

de Operações

20 anos de experiência em Direito Societário 
brasileiro
Ex-vice Diretor Jurídico da EBX 
Ex-sócio de importantes escritórios de 

Luciano Porto
Diretor Jurídico

Idade: 40 anos

Diretor

Excelência de GestãoExcelência de Gestão

30 anos de experiência na Petrobras30 anos de experiência na Petrobras

Ex-Gerente Executivo de E&P, ex-Gerente 
Executivo de Engenharia, ex-Gerente Geral de 
Produção da Petrobras, onde gerenciou 
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de Operações

Idade: 54 anos

Eduardo Musa
Diretor de 

Engenharia e 

Arrendamento

Idade: 54 anos

10 anos de experiência na América Latina 
Logística (ALL)
Ocupou diversas posições na ALL, inclusive as 
de COO, CEO Argentina e CFO Argentina
Gerenciou mais de 12.000 pessoas e mais de 
US$3 bilhões em investimentos
MBA pela Carnegie Mellon University

Roberto 
Monteiro
CFO e DRI

Idade: 36anos

Ex-sócio de importantes escritórios de 
advocacia na área de direito societário no Brasil
Ex-associado internacional na Jones Day –
Nova York

Idade: 40 anosProdução da Petrobras, onde gerenciou 
16.000 funcionários e projetos no valor de 
US$20 bilhões

Ex-Diretor Executivo da Schahin O&G

31 anos de experiência na Petrobrás
Ex-Gerente Geral da P&M Drilling International 
BV, onde gerenciou investimento de US$1,6 
bilhão
Ex-Gerente Executivo de Engenharia da 
Petrobrás Distribuidora e ex-Gerente 
Executivo de Engenharia da OGX

Carlos 
Eduardo Bellot 
Diretor de 

Operações

Idade: 55 anos

32 anos na Petrobrás 

Ex-Gerente Geral de E&P na Bacia de 

Campos

Ex-Diretor da Petrobrás na Bolívia de E&P e 

Membro do CA de várias companhias

Ex-Assistente do CEO da Petrobrás, e Ex-

Gerente Executivo de Logística 

28 anos de experiência no Brasil, Líbia, China e 
América Latina

Gerente Geral dos escritórios do Grupo Mendes 
Junior no Chile e Peru

Administrador do Contrato da P-54 da Petrobrás

Diretor da Jurong do Brasil

Jose Jorge 
Araujo
Gerente Geral 

do Estaleiro

Idade: 48 anos



Obrigado!!
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