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Estaleiros conclamam fornecedores

O presidente do Sindicato da Cons-
trucdo Naval (Sinaval), Ariovaldo
Rocha, no | Férum de Contetdo Lo-
cal, realizado dia 5, no Rio, com a
presenca de importantes representan-
tes do Governo Federal, fez um cha-
mamento aos fornecedores nacionais.

- H&um enorme mercado a ser pre-
enchido pelaindustria local, mas mui-
tos desses empresarios ndo acorda-
ram para essa realidade. H4 encomen-
das bilionarias a disposicdo e que
crescerao ainda mais com a explora-
cao do pré-sal —diz Rocha.

Salientaque
aatual cartei-
ra dos esta-
leiros beira
US$ 7 bi-
Ihdes, mas,
nos proximos
anos, as en-
comendas
podem che-
gar aastrono-
mica cifra de
US$ 140 bi-
IhGes —mas adverte:

- Os fornecedores locais tém de se
qualificar e lutar por esse espaco, da
mesma maneira que os estaleiros mos-
traram ao governo a importancia de
reter essa ordens na construgéo na-
val brasileira.

De acordo com Rocha, nos navios
da Transpetro, a participagéo nacio-
nal chega a 70%, mas, em barcos de
apoio é bem menor, porque ha mais
equipamentos sofisticados, que pre-

cisam ser importados, em razao de se-
rem feitos por poucos grupos interna-
cionais.

Segundo Rocha, as expectativas po-
sitivas estdo sempre crescendo. Os Ul-
timos dados indicam que, para o futuro
préximo, a Petrobras e outras empre-
sas de petrdleo deverdo encomendar,
no pais, 105 plataformas, 550 barcos
de apoio e 70 petroleiros (navios
aliviadores).

Isso representara milhdes de parafu-
sos, escadas, geladeiras, tubos, fios,
lampadas, a serem fornecidos pela in-
dustria nacio-
nal, mas, para
1SS0, os forne-
cedores tém
de mostrar in-
teresse real em
participar, de
acordo com
Rocha.

Acrescenta
que, nasoleni-
dade de lanca-
mento da nova
politica industrial do pais, o programa
Brasil Maior — que conta com apoio
do Sinaval — Rocha recebeu, da presi-
dente Dilma, a misséo de elevar ainda
mais o contetido nacional em navios e
plataformas, 0 que, obviamente, exigi-
rd presenca mais ativa dos fornecedo-
res nacionais.

Explica Rocha ndo haver preconcei-
to em relacéo aempresas de capital es-
trangeiro que aportem no Brasil paraaqui
produzir itens de uso do setor naval:

- N&o ha discriminacéo. Estrangei-
ros serdo bem-vindos, desde que te-
nham CNPJ verde e amarelo- diz. O
CNPJ é 0 Cadastro Nacional de Pes-
soas Juridicas, que caracterizaempre-
sas instaladas no Brasil, sem questio-
nar a origem do capital.

Cita que a construcao naval esta
passando de 600 mil toneladas anu-
ais de processamento de ago para
1.200 e depois 1.600 e que se espe-
ra, igualmente, expansdo dos que
compdem o conteldo local, ou seja,
aindustria instalada no Brasil.

Uma preocupacao de Rocha é com
a efetivacdo de novos estaleiros —
para atender a demanda anunciada e
real. Afirma que Promar-Pernambuco
e OSX, de Eike Batista, no Norte
Fluminense, ja sdo realidade, mas falta
a concretizacdo de novas unidades,
como EBR (RS), Wilson, Sons (RS),
Odebrecht (BA) e Eisa (AL).

Os estaleiros tém hoje, 56 mil em-
pregados diretos e esperam adicio-
nar mais 15 mil pessoas até 2014. Para
este ano, sao esperados contratos de
14 navios do sistema EBN- trés da
Lachmann e 11 daempresa Kingfish,
ambos vencedores de contratos de
aluguel de longo prazo a Petrobras.
Além disso, ha expectativa de 21 na-
vios-sonda e 30 barcos de apoio.

Lembra Rocha que, para 2011,
uma das prioridades do Sinaval é jus-
tamente o aumento de contetdo lo-
cal. "Queremos mais sistemas e equi-
pamentos brasileiros em nossos navi-
os e plataformas”, conclui Rocha.

Transpetro
otimista

O presidente da Transpetro, Sér-
gio Machado fez questéo de deixar
bem claro que a crise que afeta va-
rios paises do primeiro mundo é
uma grande oportunidade para o
Brasil despontar como uma grande
poténcia econdmica. E frisou que o
pais é privilegiado, pois ja vive este
momento "Unico". Lembrou que, ha
cerca de 15 dias, a Petrobras lan-
Cou 0 seu programa de investimen-
tos de cerca de US$ 227 bilhdes.

Esse valor, conforme afirmou, mos-
tra o tamanho da descoberta que o
Brasil fez na area do pré-sal. E pre-
viu que o Brasil passara da 72 eco-
nomia mundial para a quinta num curto
espaco de tempo, onde 0s novos con-
sumidores sdo 0s paises emergentes.

- Os paises grandes como EUA e a
Europa estdo em recessao, com enor-
mes problemas. E 0s emergentes sao
a locomotiva do crescimento e o
Brasil aparece com destaque por-
que fez o seu dever de casa. Te-
mos democracia que grande a
confiabilidade e temos também o
selo de qualidade. Hoje somos um

pais admirado pelo mundo porque
somos rico em energia, eolica,
hidréulica, solar, temos o etanol e 0
pré-sal, que tem uma area do ta-
manho do Estado do Ceara, entre
outros. E com isso, o brasil passa a
ser o grande ator.

- Somos a quarta maior carteira
de petroleiros do mundo, a quinta
maior carteira de navio em geral -
disse, enfatizando que é preciso cri-
ar uma industria de Navipecas for-
te. No entanto alertou que isso nao
pode ser feito a qualquer preco.

- Acompeténcia tem que ser o idi-
oma que a inddstria tem que falar.
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Abimag esta
apreensiva

O diretor-executivo da Associacao
Brasileira da Industrias de Maquinas
e Equipamentos (Abimaq), Alberto
Machado Neto, como um dos repre-
sentantes do setor de navipecas, apre-
sentou uma série de davidas e pro-
blemas a serem analisados pelas au-
toridades da area econdémica e do
setor naval. Disse que um ponto
crucial é a questdo do projeto.

- Se 0 projeto do navio n&o for brasi-
leiro, o modelo importado ird prescre-
ver produtos estrangeiros - denunciou.

Machado Neto também quer que
o financiamento dado pelo Fundo de
Marinha Mercante (FMM) aos es-
taleiros seja estendido a toda a ca-
deia anterior, ou seja, incluindo as
navipegas.

- Louvo o esforgo que redundou na
recuperacéo dos esataleiros, mas para
gue toda a cadeia se beneficie, inclu-
indo as navipecas, ha muito trabalho
pela frente. Chegou a hora de cuidar
do recheio do navio.

Lembrou que, na década de 80, o
pais teve um setor de navipecas que
se desmanchou por falta de encomen-
das e, por isso, muitos empresarios
pensam duas vezes em investir na es-
pecialidade. Um ponto importante, se-

gundo ele, é haver informag&o anteci-
pada sobre a necessidade de enco-
mendas, para que o setor de navipecas
se prepare devidamente.

- Inddstria séria tem previsdo e nao
aceita encomenda de Gltima hora.

Lembrou Macha-
do Neto que, do
mesmo modo que
os estaleiros, as
navipegas também
quer "curva de
aprendizado”, ou
seja, um periodo de
adaptacdo,emque o
preco de venda seja
superior ao do mer-
cado internacional, "exatamente como
ocorreu com a construgéo naval™.

Destacou ainda que, enquanto os es-
taleiros gozam de juros baixos, os in-
dustriais que Ihes fornecem pecas tém
de penar com o mercado brasileiro, em
gue os juros de mercado sao 0s mais
altos do planeta. Citou que também os
estaleiros sdo beneficiados por pro-
gramas especiais, como o Repetro,
0 que ndo ocorre com navipegas.
Disse que, se os estaleiros gostam de
encomendas em série, também as in-
dustrias querem 0 mesmo.

- Participar de uma licitacdo tem
um custo, que ndo é pequeno, para
as industrias.

Machado Neto também considerou

essencial o Fundo Garantidor da
Construcdo Naval (FGCN), pois 0s
estaleiros sdo empresas modestas, em
capital, em relacao aos valores que
alavancam e, portanto, precisam de
um suporte para poderem dar garan-
tias aos fornece-
dores. As
navipecas igual-
mente querem
reducdo de im-
postos

Outro ponto €
anecessidade de
financiamentoem
toda a rede, até
amatéria prima.
O executivo chocou a platéia ao de-
clarar que uma vélvula chinesa custa
menos do que a matéria prima brasi-
leira para se fazer uma valvula. Suge-
riu criacdo de um estoque regulador
de aco ou permisséo para importa-
cao de aco, para evitar agravamento
do maior custo nacional.

Igualmente no caso de "draw back"
- importacéo de itens que comporao
um produto a ser reexportado - 0s
estaleiros tém beneficios que s&o ne-
gados ao resto da cadeia.

- A politica industrial tem de in-
cluir as navipegas - afirmou e con-
clui, dirigindo-se aos empresarios
da construcdo naval:

- Queremos fazer o que vocés fizeram.

Industrial denuncia Custo Brasil

Alberto Crespo, diretor da Alfa
Laval Aalborg disse que a empresa
produz caldeiras e outros equipa-
mentos em Petropolis (RJ) e a ma-
triz tem fabricas em outros paises,
inclusive na China e Vietna - o que
faz com que o grupo compita consigo
proprio. Recentemente, a Aalborg foi
comprada pela sueca Alfa Laval.

Crespo disse que as caldeiras pro-
duzidas em Petropolis sdo 39% mais
caras do que as dos concorrentes
internacionais e, com humildade,
declarou:

- 31% se deve ao Custo Brasil, com

impostos, folha de pagamento, custo de
aco e tudo mais. E 8% se devem a pro-
pria ineficiéncia de minha empresa.
Assim declarou que todas as inten-
¢Oes de se aumentar o conteudo na-
cional podem esbarrar nos altos cus-
tos da estrutura brasileira.
Explicitou que, em manutencdo e
reparos, sua empresa domina o mer-
cado. Também para o fornecimento
de caldeiras para plataformas, com
caracteristicas especiais - estilo
"tailor made" - a subsidiaria brasilei-
ra também tem boas chances de for-
necer caldeiras e outros equipamen-

tos. Ja para itens seriados, como cal-
deiras de navios, disse ser reduzida a
possibilidade de haver suprimento lo-
cal: " A caldeira para navios € uma
commodity, com preco fixado em dis-
puta internacional”.

Revelou que a empresa de
Petropolis € moderna, automatizada,
tem certificagcdes 1SO e outras de
entidades internacionais. E s6 peca
pelo custo final. Ap6s sua alocucao,
o0 presidente da Transpetro, Sergio
Machado, foi cumprimenta-lo, elo-
giando-o por apresentar dados re-
alistas da questao.

Wilson, Sons
Av: Rio Branco, 25 7° andar Centro - R]
Tel:(21)2206.4222 - Fax:(21)2206.4224
www.wilsonsons.com.br

Anuncie aqui sua empresa
Fale conosco
Tel.: 21 7814-6256

acesse www.pressguide.com.br

M COMPANKHIA DE MAVEGA CAD MORSUL

Rua Augusto Severo, 08 - 7° andar - Gléria
CEP 22021-040 - Rio de Janeiro - RJ
Tel.: (55 21) 2139-0505
Fax.: (55 21) 2139-0511
Site: www.norsul.com
Email: norsul@norsul.com
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Navalshore
visita EISA

Uma das novidades da feira
Navalshore, encerrada dia 5, no Rio,
foi anuncio feito pelo presidente da
Transpetro, Sérgio Machado. Ele re-
velou que até o final do ano deve ser
lancada a terceira edigdo do Promef,
que englobara a licitagdo de aproxi-
madamente 20 navios de médio e
grande porte nos modelos VLCC,
Suezmax e de produtos.

Machado prevé que até 2020 a in-
dustria naval brasileira esteja produzin-
do cerca de 60 navios por ano, reflexo
das expectativas do crescimento da pro-
ducéo de petroleo e derivados, que sera
de aproximadamente seis milhGes de
barris por dia. As atuais encomendas da
Transpetro s&o de 49 navios.

Uma comitiva de empresarios e ex-
positores brasileiros e estrangeiros que
participaram da Navalshore 2011 -
Feira e Conferéncia da Industria Na-
val e Offshore
visitarou as insta-
lagcdes do estalei-
ro EISA, na llha
do Governador
(RJ). Aempresa é
um dos simbolos
da retomada da
indUstria naval no |8
Brasil e tem atual- ma—
mente oito embar-
cacgdes em construcao, gerando 2.500
empregos diretos.

Os empresarios e expositores co-
nheceram as instalacdes da Eisa, em
especial o cais onde esta sendo
construido um navio para carregar mi-
nério de bauxita, que tera 280 metros
de comprimento, 40 metros de largura
e capacidade para embarcar 80 mil to-
neladas de carga. "O shipyard tour foi
umainiciativada UBM Brazil comopro-
pdsito de apresentar in loco aos empre-
sarios 0 momento efervescente da in-
dustrial naval brasileira. Os executivos
viram de perto arotina ininterrupta de
trabalho em um dos principais estalei-
ros do Pais, que tem entregas agendadas
até 2015", disse Barbara Nogueira,
gerente da Navalshore

A retomada da cadeia produtiva na-
val é uma realidade que movimenta o
Pais de ponta a ponta e ja colocaa in-
dustria nacional como uma das mais
promissoras do mundo. Esse € o ba-
lango da Navalshore 2011 - Feira e
Conferéncia da Industria Naval e
Offshore, evento promovido pela UBM
Brazil. Durante trés dias, mais de
14.000 pessoas conheceram as novi-
dades no segmento apresentadas por
350 empresas de 15 paises e partici-
param de painéis e debates que discu-
tiram o rumo do setor.

Um dos destaques do tltimo dia do
evento foi a discusséo promovida pela
Conferéncia sobre o painel
"Regionalizagdo da IndUstria e dos P6-
los Navais no Brasil"”, que reuniu re-
presentantes das principais frentes de
investimento do setor como Rio de Ja-
neiro, Espirito Santo, Rio Grande do
Sul e Pernambuco. "No Complexo In-
dustrial Portuario do Suape
(Pernambuco) teremos um dos maio-
res conglomerados navais do mundo.
Além de termos o
maior estaleiro da

. América Latina, 0

= Atlantico Sul, jane-
B gociamos a instala-
cdo de mais seis
complexos do gé-
" nero", anunciou Sil-
8§ vio Leimig, diretor
da Suape Global.

No Rio Grande do
Sul, aproducdo naval brasileira também
mostra a sua forca. Segundo Aloisio
Nobrega, vice-presidente da Agéncia
Gatcha de Desenvolvimento e Promo-
¢éo do Investimento (AGDI), estaleiros
estdo em plena producéo e expansao no
Estado, principalmente por conta do pré-
sal: "O Estaleiro do Rio Grande esta
construindo oito cascos replicantes e a
Quip esta envolvida na construcdo da P-
55, P-58 e P-63. A Wilson, Sons, que
n&o encontra mais espago para expandir
em S&o Paulo, esta investindo em bar-
cos de apoio no Rio Grande do Sul e
EISA - Estaleiro llhaS.A.emum cantei-
ro offshore™.

Jodo Almeida, da Drew Marine, em-
presa que fornece produtos quimicos
para navios, sai mais otimista da

Navalshore 2011: "Consegui fortale-
cer aminhamarcano mercadoemum
momento de intensa atividade. A
Transpetro esta construindo mais bar-
COS e as empresas internacionais estdo
cada vez mais interessadas no Brasil".

Outras referéncias de empresas es-
trangeiras que estao se expandindo no
Brasil sdo a holandesa Damen
Shipyards e a finlandesa Konecranes,
que passaram os trés dias da
Navalshore em intensos encontros de
negocios. "O mercado brasileiro é
excepcional e esta feira mostrou isso.
Minha expectativa é concretizar mui-
tos negocios a partir dos encontros
que tive nafeira"”, ressaltou o diretor
da Konecranes, Jussi Rautiainen.

O secretario de Estado de Desen-
volvimento Econdmico, Energia, In-
dustria e Servigos do Rio de Janeiro,
Julio Bueno, anunciou um pacote de
beneficios que visa tornar o Estado
um polo da industria de navipegas no
pais. A estratégia envolve a criagéo,
por parte da agéncia de fomento In-
veste Rio, de linhas de financiamento
para o terceiro e quarto elo da cadeia
produtiva na ordem de R$ 3 bilhdes,
além de reducdo de tarifas.

O Sindicato Nacional da Industria da
Construcdo e Reparagédo Naval e
Offshore (Sinaval) e Federacéo da In-
dustria Naval Argentina (Fina) renova-
ram, durante a feira, um acordo de par-
ceria que busca a integracéo produtiva
do Mercosul e a superacao de obsta-
culos para o crescimento das relagdes
comerciais na regido tais como a im-
plantagdo de uma tarifa comum. "Este
intercdmbio com aindustria brasileira é
fundamental para nds, porque conhece-
mos o potencial e as perspectivas do que
vai acontecer aqui", afirmou Sebastian
Aguilar, chefe de Relag¢des Publicas da
ARS (Astillero Rio Santiago).

As empresas européias do segmen-
to tambem estdo com os interesses
voltados para o Brasil. Durante a
Navalshore 2011, a Injetec, especi-
alizada em motores de grande porte
como o de navios, assinou o contrato
para assumir as representacdes inter-
nacionais exclusivas da WS Controles
(Alemanha), Nicol & Andrew (Reino
Unido) e Mar in Control (Holanda).
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